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Il russo venuto

IRIT

RATTI ¢
- IGOR-ARHMERO

a catturare il sole italiano

Si & formato come businessman negli anni della fine dell’Urss. Si & trasferito in Svizzera

ma ha deciso di diventare operativo nel Bel

di Sandro Cimbal

Si & formato neghi anri piit burrascosi del
capitalismo postsovietico, gli anni della
transizione dopo la fine del comunismo e la
disintegrazione dell'ex Urss, quando il de-
naro poteva girare a ritmi vertiginosi se se-
lo si avevano gli agganci giusti. E ha conti-
nuato a coltivare l'arte della relazione con
la politica anche quando, quasi 20 anni piit

" tardi, si & ritrovato a fare il salto da mana-

ger ad imprenditere, tra Zurigo e Milano,
Reggio Emilia e Foggia. Al punto che per
entrare nel mercato italiano dell'energia e
diventare a tempo di record uno dei prota-
gonisti del comparto fotovoltaico, il russo
Igor Althmerov, 45 anni originario della re-
gione di Rostov sul Don, si & rivolfo a Silvio
Berluscon, e al suo fido mediatore d'affari,
il senatore Marcello Dell'Utri. Fine a coin-
volgere nella sua avventura, su segnalazio-
ne di questultimo, un intraprendente per-
sonaggio a cavallo tra la politica e il busi-
ness; il barese (ma con radici a Verona)dvas
i i De Caroy un dalemiano doc
con interessi talmente trasversali, da esse-
re contemporaneamente anche in societa
con il fighio di Dell'Utri e da lavorare come
consulente del ministro Giancarlo Galan.
11 quale a sua volta ha finito col portarsi
dietro un altro amico di D'Alema, 1l finan-
ziere salentino Roberto De Santis.

™ Da questo gruppo di persone & nata cos,

alla fine del 2006, la Avelar Energy. Una
holding d'investimenti scaturita da una co-
stola della Renova, la conglomerata del ma-
gnate russo Viktor Vekselberg: una realti
con una quarantina di controllate attive in
carpo energetico, metallurgico, immobilia-
re e tecnologico, e pift di 30 miliardi di euro
di fatturato. Con la testa a Zurigo, mail cuc-
re in Ttalia, al 70% controllata da Renova e
il resto delle quote distribuite tra il manage-
ment, la Avelar si & posta da subito obietti-
vi ambiziosi nel campo delle energie rinno-
vabili: ma dopo un esordio nel settore eoli-

co aftraverso la neo acquisita Energetic
Sairce, azienda bresciana da oltre un mi-
liardo di ricavi rilevata dalla famiglia Floris
e dal finanziere Romain Zaleski, si & sposta-
ta sul fotavoltaico. Troppe le incertezze
normative, le lungaggini burocratiche: Akh-

aese. Specializzandosi in energie rinnovabili

merov ha preferito concentrare tutte le ri-
sorse a disposizione, 250 milioni plit altri
400 destinafi perd ad un progetto di stoc-
caggio gas un megadeposito da un miliar-
do di metri cubi di capaciti da realizzare in
Val Basento, Basilicata), sull ‘installazione
di parchi solari. Obiettivo: arrivare entroil
2012 a 200 Mw di potenza installata. Ea
questo scopo si & alleate con un imprendite-
re reggiano, Pier Angelo Masselli, che do-
po aver fondato un'azienda & elettropom-
pe I'ha convertita alla realizzazione di pan-
nelli fotovoltaici, quotandola in borsa, la
Kerself. Nell'estate 2008 la Avelar ha inve-
stito cosi 25 milioni per fare il suc ingresse
in Kerself, che all'epoca sembrava cresce-
re a ritmi forsennati, con un raddoppio del
suo giro d'affari ad ogni anno (dai 50 e pas-
sa milioni del 2006 ai quasi 400 del 2010).

1 russi perd non avevano fatto i conti con
la creativitd italiana, almeno quella contabi-
le, Né tantomeno con 'elevato livello di con-
flittualitd che coniraddistingue i rapport
d'affari nel nestro paese. Risultato: nel di-
cembre scorso la Commissicne di sorve-
glianza della borsa (Consob) & intervenuta
impugnando il bilancio 2009 della Kerself,
dopo aver riscontrato errori e frodi per una
quarantina di milioni i euro: contabilizza-
zione di ricavi fittizzi, valntazioni gonfiate
delle rimanenze, sovrastime di magazzini e
lavori in corse. Nello zelo di abbellirne 1 con-
ti,il capoazienda si era fatto un po' prendere
la mano. Dopol'estromissione di Masselli, e
la sua uscita anche dall'azionariato della
Kerself, Akhmerov, che ne ha raccolto le de-
leghe di presidente [mentre Marco Giorgl,
un ex consulente della Bain, ha preso il ruo-
lo & amministratore delegato e vicepresi-
dente), si & ritrovato con un ginepraio di con-
troversie, che ora sta cercando di sistemare.

E dire che Akhmerov non & certo nuovo
a situazioni conflittuali di questo tipe. Do-
po essersi lanreato nell'89 al Moscow In-
stitute of Management, vera e propria bu-
siness school di partito, e aver fatto qual-
che esperienza al tempo delle prime priva-
tizzazioni nella societa di consulenza Bain
Link sottola guida dell'armenc Igor Sagir-
yan, un finanziere che avrebbe fatto stra-
da nel mondo del business russo {oggi ¢ a
cape della piti blasonata banca d'affari mo-
scovita, Troika Dialog), Akhmerov si & ri-
trovato (dopo una parentesi negli Usa per
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delle piil aggressive sociela dl INVesUmen-
ti dell'epoca, il fondo di private equity
Sputnik Venture Capital. Un veicolo co-
struito da un banchiere americano con
lontane origini russe, Boris Jordan, nipo-
te di uno dei consiglieri dell'ultimo zar,
protagonista di molte delle battaglie fi-
nanziarie per il controllo dei grandi morne-
poli di gas, petrolio e altre materie prime,
in via di dismissione alla fine degli anni
‘00, Fino all'approdo nel 2001 come pri-
mo vicepresidente in Tuk, il terzo produt-
tore petrolifero russo, un gigante indu-
striale nell'orbita di Vekselberg, e oggi al-
leato con Bp. Il passaggio nella holding
di comando, Renova, in qualitd di diretto-
re finanziario, & avvenuto tre anni piii tar-
. Dopo di ché nel 2005 Akhmerov si &
trasferito a Zurigo con i figh e la moglie
Natasha, nota curatrice di mostre e galle-
rista d'arte, per questultima avventura
italiana. Un'avventura, come si & visto,
costata assai cara: tant' che a luglio Ker-
self varerd un aumento di capitale fino a
100 milioni, per ristrutturare un indebita-
mento che, rimossi gli abbellimenti conta-
bili della precedente gestione, & arrivatoa
oltre 230 milioni di euro.




